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Verkaufer

Weisen Ihre Unternehmenssituation, der Gesell-
schaftsvertrag und die Familie eine Situation auf,
mit welcher Sie grundsétzlich beginnen kénnen?
Haben Sie fir den Notfall vorgesorgt?

(Hilfe finden Sie umseitig.)

Haben Sie geeignete Gesellschafterbeschlisse,
oder Beschlisse in der Familie gefasst? Wem soll
das Vermdgen zugeordnet sein, Geschwisterpro-
blematik?

Wissen Sie, bis wann Sie welches Ziel erreicht
haben mdéchten?

Wenn nicht, ist eine Ubertragung nahezu unmég-
lich. Halten Sie an. Erarbeiten Sie eine Strategie.

Welchen Kaufpreis mdchten Sie wofir erzielen?
Moderne Bewertungen erfolgen nach IDW-S1-
Standard, Ertragswert, oder DCF-Verfahren.
Stellen Sie Ihr Unternehmen geeignet dar.

Was muss der Erwerber zwingend kénnen?

Der Kaufermarkt sollte anonym und gezielt
untersucht werden.

Unternehmer haben eine vorvertragliche Offen-
barungspflicht.

Ohne Emotionen und taktische Ziige wird selten
Uibertragen. Hier ist fachkundige Unterstlitzung
wichtig.

Unternehmen werden im Rahmen von Asset-,
oder Sharedeals ibertragen.

Vertrage sollten nicht Gberreguliert werden und
ausgewogen sein.

Absichterkldrungen (LOI) sind méglich, aber
nicht immer erforderlich.

®

Unternehmensiibertragungen
wichtige Fragen und Kernaussagen fiir:

m Netzwerk o
Unternehmensnachfolge

Fragen Sie uns nach
dem Weg, wir begleiten

Sie zum Ziel

0351 - 4852541

Verhandeln

Kaufer

. Sowohl Einzelpersonen als auch Unternehmen

halten regelmaBig Ausschau nach Firmen die zum
Verkauf stehen, auch Familienmitglieder.

Kaufinteressenten sollten 3 wichtige Vorausset-
zungen erfillen, Ernsthaftigkeit, Kompetenz und
Bonitat.

Kaufinteressenten haben umfangreichen Infor-
mationsbedarf und ebenso das Verlangen nach
Vertraulichkeit.

. Kaufer und Verkaufer haben oft erhebliche Interes-

senskonflikte.

Kaufer sehen und bewerten Unternehmen aus
einem anderen Blickwinkel.

Banken bewerten nach Refinanzierbarkeit.
Keine Bilanz ist fiir den Erwerber erstellt.

Nicht jeder Kaufvertrag muss beurkundet werden.
Es gibt keine Standardvertrage.

Der Kaufer tritt in Rechte und Pflichten des
Verkéaufers ein, auch in die Arbeitsverhaltnisse,
sh. auch § 613a BGB.
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Elemente eines Motfallkoffers -

Vollmachten

Testament

Versicherungspolicen

Schliissel /Zugangscodes

Keminformationen

Vertrage

Zusatzrinformationen
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Wertretun
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Haben Sie fiir den Notfall vorgesorgt?

Patientenverfigung
Bankvolimacht{en)

Postvillmacht

Lebensversicherungen
Benufsunfahigkeisversicherung
betriebliche Versicherungen
Passwirter, PlNs, TANs
Rezepturen, Patente, Lizenzen

Status der aktuellen Projekte

Vertretungsplan mit personlichen Daten der Vertreter®

Liste der Hauptkunden und -lieferanten
Liste der bestehenden Bankverbindungen®
Schlisselverzeichnis, inkl, Ersatzschlissel
Vermogensaufstellung

aktuelle BWA

Bilanzen der letzten drei Jahre
Gesellschaftervertrage”
Arbeitsvertrdge®

Miet: und Leasingvertrage®
Handelsregisterausziige
Grundbuchauszige

Ehevertrag

Kreditvertrage®

Kunden- und Lieferantemvertrage*
Adressen wichtiger Berater

Fersonliche Ubarlegungen fir die Zukunft

Himweise auf dringend zu regelnde Dinge, Wiinsche

|machtgung kldre
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Ihre Notizen

Ansprechpartner fiir verschiedenste Bereiche und Regionen finden Sie unter:
www.netzwerk-unternehmensnachfolge.eu
www.unternehmenskontor.de

Unternehmenskontor fiir Deutschland GmbH
Konigsbriicker Str. 68
01099 Dresden

Tel.: 0351-48 52541
Fax: 0351-4852542

E-Mail: gl@unternehmenskontor.de



